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“...Nascon fiori dove cammina”.
Questa strofa del cantautore Fa-
brizio De André (“Via del Cam-
po”) riassume, in chiave poetica,
la figura dell’imprenditrice sam-
marinese  Mara Verbena: una vita
dedicata al mondo delle piante, e
una professionalità, costruita con
un adagio sempre in crescendo,
che l’hanno portata ai vertici eu-
ropei del settore.
Lavoro, impegno, studio, curiosi-
tà e innovazione: da queste soli-
de fondamenta è nato “Fior di
Verbena”, il negozio che nel nome
porta tutto il suo roseo destino e
che il 22 settembre alle 16, dopo
un accurato lavoro di restyling -
davvero importanti i lavori di am-
pliamento, su tutti il vano sot-
toscala, a roccia viva, venata da
delicate linee - riaprirà ai clienti.
Per l’occasione sarà allestito un
buffet sui generis: lo chef Luigi
Sartini infatti creerà raffinatissi-
mi piatti nati dall’unione tra i pro-
dotti del “Consorzio Terra di San
Marino” e i fiori eduli: la lavanda
che si appoggerà al cioccolato
bianco, rose e gerani invece da-
ranno più sapore a una produ-
zione di gelati. E i fiori di campo?
Sulle bruschette...
Un locale rinnovato, suddiviso in
aree “a tema”, scavato nella roc-
cia calcarea del Titano. Nuovi
spazi per nuove proposte, una
scelta che agevola il cliente. Così
le piante, che si intrecciano ai tron-
chi di legno e agli oggetti in ferro
battuto, il design che caratteriz-
za l’oggettistica, i fiori freschi e
quelli finti, posizionati nella sala
sotterranea (i fiori finti non han-
no bisogno né di sole né di ac-
qua), il verde che si alterna al ros-
so, al giallo e al bianco: soluzioni
ricercate, in un turbinio ordinato
di profumi e colori su cui spicca,
in bella vista, un orologio antico.
Il restyling del locale inoltre duetta
con una serie di gustose novità.
“Abbiamo deciso di aprire anche
un angolo dedicato all’artigiana-
to locale, nello specifico alle cera-
miche di San Marino. Gli oggetti
in esposizione, tutti realizzati da
artisti del territorio, saranno di-
segnati da me”. E’ poi in via di
definizione un’importantissima
partnership con Michal Negrin,
stilista israeliana che lavora, in
maniera assolutamente geniale,

Una passione
che è arrivata
anche in tv
Creatività e impegno, e una
esperienza maturata in quasi
25 anni di attività.
Mara Verbena, giovane im-
prenditrice sammarinese che
ha legato il proprio lavoro al
mondo profumato dei fiori, ha
iniziato la propria attività nei
primi anni ’80: nel 1983 ha
infatti frequentato i corsi di
Federfiori e Pianeta Fiore, per-
fezionandosi prima al “labo-
ratorio idee by Nuccio” e poi
sotto la guida del Maestro Pe-
ter Hess. Mara Verbena met-
te a frutto i preziosi insegna-
menti e, dopo un decennio da
“grossista” (1983-1993 quan-
do, per il rinnovo del negozio,
ospita una grande mostra di
Bonsai di Red Canzian, famo-
sissimo cantante dei Pooh ed
espertissimo coltivatore), nel
1994 viene chiamata, in qua-
lità di guida, da Federico Faz-
zuoli a Miflor nel corso di “Ver-
de Fazzuoli”, in onda su TMC.
Sempre in quell’anno inventa
il “Laccio verde” una fascetta
da cablaggio che velocizza la
legatura dei fiori. Nel 1996
partecipa alla trasmissione
“Verde mattina” di Luca Sar-
della, dove presenta “Fior d’ac-
qua”, un innovativo sistema
di esposizione refrigerato per
fiori recisi che consente di
cambiare l’acqua solo una
volta al mese. L’idea si rivela
azzeccata: poco dopo Tosco-
flora la chiama per l’allesti-
mento della Biennale del Fio-
re di Pescia, dove compone
12.000 steli di fiori in due gior-
ni. E’ invece del 2000 “Freddy”,
il rivoluzionario vaso per fiori
recisi a refrigerazione diretta
dell’acqua. Impossibile elenca-
re tutti i successi di Mara
Verbena. Tra gli eventi da ricor-
dare, la partecipazione, come
espositrice, a “Horti=fair”, la
Fiera olandese del settore; la
realizzazione del portale www.
rerospo.com, interamente de-
dicata all’universo del verde;
l’incontro, in occasione della
premiazione “Italia giardino
d’Europa” con l’allora Presidente
del Consiglio Silvio Berlusco-
ni;  l’entrata nel cda di Inter-
flora, un incontro che sfocerà,
nel 2004, in una preziosa col-
laborazione con TIM, il servi-
zio 412 di spedizioni floreali via
telefonino. Negli anni ha ma-
turato diverse e prestigiose col-
laborazioni, tra cui la cura del-
l’arredamento di RTV e delle
maggiori cerimonie di Stato.
Dove ci sono i fiori, c’è Mara
Verbena: convegni, attività fie-
ristiche e, non da ultimo, il “Fo-
rum San Marino 2007”, impre-
ziosito dalle sue creazioni.
www.fiordiverbena.com

Il focusQuasi fatta per la prestigiosa collaborazione con Michal Negrin

Il fiore all’occhiello
della Repubblica

Riapre il 22 settembre “Fior di Verbena”. Mara Verbena:
“Abbiamo allargato la gamma delle piante per gli uffici”

a cura della Re. Ec.

con i fiori. Gioielli, vestiti, borse,
oggetti deliziosi. E l’ultima coro-
na della Regina d’Inghilterra.
“Michal Negrin - spiega con sod-
disfazione -, è presente in Italia
solo con un negozio, a Roma. Noi
potremmo diventare il secondo
punto-vendita della Penisola”.
In attesa di definire con più preci-
sione questo prestigioso accordo,
Mara Verbena pensa al presente
e, da attenta osservatrice delle esi-
genze legate al mondo dei fiori,
ha deciso di allargare l’offerta, im-
plementando notevolmente il set-
tore “piante da ufficio” che, a det-
ta di un gruppo di ricercatori del
National Institute of Occupatio-
nal Health di Oslo, riducono il ri-
schio di far seccare la gola e mi-
gliorano notevolmente la qualità
della respirazione in generale.
“Il verde - spiega Mara Verbena -
possiede un’azione rilassante per
gli occhi e ingentilisce il luogo di
lavoro non solo per i dipendenti
ma anche per i clienti in visita.
L’idea quindi è quella di allarga-
re l’offerta - composta da vasi,
contenitori e vegetali - anche alle
aziende, che spesso non possie-
dono piante e angoli colorati da
fiori. Tra i benefici più evidenti, la
purificazione dell’aria ma non
solo: le piante grasse, ad esem-
pio, assorbono i campi elettroma-
gnetici dei computer”.
Nessun problema nemmeno per
quel che riguarda l’irrigazione,
spesso uno dei “tasti dolenti” per
chi non ha il pollice verde e si pre-
occupa che la pianta possa sec-
carsi. “La proposta legata agli am-
bienti di lavoro riguarda le piante
abbinate a vasi speciali, che non
necessitano di una grande ma-
nutenzione, anzi, vanno innaf-
fiate solo una volta al mese e non
hanno problemi di compatibilità
con i condizionatori. Mi spiego:
l’aria condizionata non le dan-
neggia”.
Per chi invece preferisce i fiori, può
optare per una tecnologia bre-
vettata proprio dall’imprenditrice
sammarinese: “Fior d’acqua”, de-
dicata ai fiori recisi e che fa leva
sull’effetto di due principi, il fred-
do e il ricircolo continuo dell’ac-
qua. “Un frigorifero di moderna
tecnologia - prosegue -, mantiene
l’acqua fredda a 6° gradi, solo a
questa temperatura la carica bat-

terica dell’acqua rimane sotto con-
trollo, grazie anche a un efficace
sistema di sterilizzazione a raggi
UVC”. Il secondo principio invece
è il ricircolo continuo dell’acqua. La
stessa acqua raffreddata e filtrata
circola tramite una cascata ester-
na con cui si ossigena di conti-
nuo, e nutre così i fiori con acqua
fresca e pulita. E’ sufficiente una
presa di corrente per farlo funzio-
nare, non necessita di allaccia-
mento idrico e si scarica facilmente
con una pompa accessoria.
Il servizio proposto da Mara Ver-

bena è davvero capillare. La pro-
fessionista inoltre offre la propria
competenza anche per consulen-
ze specifiche. Spesso infatti il cliente
non sa quale possa essere la tipo-
logia di pianta che meglio si adat-
ta, per caratteristiche, per cromati-
smo e per dimensioni, a un am-
biente specifico. Il cliente può quin-
di sfogliare le riviste del settore -
sistemate in un angolo all’interno
del negozio - oppure chiedere di-
rettamente alla titolare un consi-
glio personale. “Ogni situazione è
adeguata ai fiori - conclude -: alle-

Lo sostiene anche un gruppo di ricercatori di Oslo: le piante in ufficio  riducono il rischio
di fare seccare la gola e allo stesso tempo migliorano la qualità della respirazione

stimenti di grandi ambienti, ma-
trimoni, fiere ed eventi, come il ‘San
Marino Forum 2007’ ospitato al
‘Kursaal’ a giugno. Spesso poi il
cliente chiede informazioni sui pro-
dotti, sulla tipologia di piante, sul-
la manutenzione. Noi, assieme alle
piante, alleghiamo anche una ‘cer-
tificazione’, una sorta di carta ser-
vizi in cui sono contenuti tutti i
dati identitari della pianta e le sue
necessità, ad esempio il fabbisogno
di sole, la location più corretta dove
posizionarle, la quantità d’acqua
giusta”.
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